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Description:  
Companies, striving to find new customers, protect their sales against a declining home 

market and foreign competition, and maintain production and manufacturing levels 

acknowledge need to export and compete internationally. Staffs that are knowledgeable and 

qualified in this area of business are essential to companies who intend to or are already 

trading in the world market. This course is designed to cover all the necessary steps for 

export & import management, information, Terminology, documentation, and finance. 
 

Objectives: 
At the end of the Course the Participants should be fully conversant with and 

be able to apply the following knowledge acquired:- 

 Know various sources of export finance, and analyze various finance 

methodologies for international trade. 

 Analyze various important factors when selecting the most 

appropriate pricing strategy, channel of distribution, and other 

international marketing mix. 

 Understand natures of export and import management. 

 Analysis relevant data on market trends. 

 Understand the common terminology of international trade 

(Incoterms) in all versions. 

 Identify all the necessary documents for shipping and customs 

clearance. 

 Understand and identify all local sectors that serve export and import 

operations. 

 Identify the main sources of trade information for international 

markets and ways of analyzing it. 

 Determine the strategy of agents for a firm which intend to export and 

import. 

30 Hrs. Duration 

English – Arabic  Language 

Advanced Level 

Diploma Type 

Classroom – Online  Delivery Method 

DPES 101 Code 



 

 

Contents:  

 

 

The target participants of this course: 
The importance of this course not only for students and graduates of business schools and 

economics, information systems and computer science, but the aim of this course is also the 

faculties of pharmacy, engineering, and science, especially the candidates have to fill 

management positions in the field of exports, to mix the knowledge and technical skills for 

export. 
  

Session Topics Days/Hours Software  

1
st
  

1) Price policy and a competitive price system 

2) Export Price calculation. 

3) Case Study for Egyptian company. 

1/3 

Excel, E – 

Views 

2
nd

  
4) International Commercial Terms  

   (Incoterms: New version 2020). 
1/3 

Excel 

3
rd

  5) The preparation of commercial invoice. 1/3 Excel 

4
th

  

6) The Local Environment for Export and 

Import, International Marketing Research, and 

Export Plan 

1/3 

----- 

5
th

  

7) Import/Export Documentation. 

8) Export Marketing Research 

9)Using Internet as an Effective source of 

Information 

1/3 

------ 

6
th

  
10) Analyzing & interpretation of data 

11) Trade Map Database 
1/3 

Excel, 

Minitab 

7
th

  

12) Country& Product Map 

13) Market Access Map 

14) Market Trend Analysis 

1/3 

Excel, 

Minitab 

8
th

  
15) International obligations and standards. 

16)  Agency Agreement. 
3/3 

 

9
th

  
17) Letter Of Credit, payment methods of  

finance in international trade 
1/3 

 

10
th
   

18)  International commercial contracts, 

shipping and customs clearance procedures. 
1/3 

 

Total Hours 30  



 

 

 دبوومة امتصدير وامتجارة الامكترونية 
 

 

 توصيف الدبوومة:

تراجك  السكو  تسعى كافة الشركات اليوم جاىدة إلى إيجاد عملاء جدد؛ وذلك  لحممكى يعيعا كا يك     
والحفاظ على يسحويات الانحاج والحصدير، لذا أصكع  الحصكدير والدنافسكة علكى  المحلي والدنافسة الأجنعية بالداخل

الدسحويات الدولية ضرورة يلمة لذذه الشركات، كما بات الدوظفون الذي  لديهم الدعرفة والخكةة والدهكارات اللازيكة 
كات التي تحجكو إلى الحعايكل يك  الأسكوا  العالديكةع وتسكعى ىكذه الد لويكة فى ىذا المجال حجر الأساس لكافة الشر 

إلى تغطية كافة الخطوات والدعلويات والدصطلمات والاجراءات وطر  التًويج والحمويل الضرورية واللازيكة ددارة 
 عمليات الحصدير والاسحيرادع 

  أ هداف الدبوومة:

شاارين  لى  دراية اممة  ولدهم  امدردرة لرى  تق ير  بنهاية هذه الدبوومة يجب أ ن يكون جميع ال     

 العارف الكتس  ة امتامية:.

 تحليل ويعرفة كافة يصادر تدويل الحجارة الدولية  صفة عاية و يصادر تدويل الصادرات  صفة خاصةع (1
ة وغككيرىم يكك  تحليككل العوايككل الدهمككة االدعحلفككة عنككد اخحيككار اسككتًاتيجية الحسككعير الدلاعمككة وينككاة الحوزيكك  الدناسككي (2

 عناصر الدزيج الحسويقى الدعحلفةع
 فهم ويعرفة طعيعة إدارة عمليات الحصدير والاسحيرادع (3
 تحليل العيانات والدعلويات للحعرف على اتجاىات الأسوا ع (4
 عIncotermsفهم ويعرفة يصطلمات وشروط الدف  فى الحجارة الدولية  (5
 ميات الحصدير والاسحيراد والحعليص الجمركيعالحعرف على جمي  ادجراءات والدسحندات اللازية لع (6
 الحعرف على جمي  القطاعات المحلية التي تخدم عمليات الحصدير والاسحيرادع (7
 تحليل ويعرفة كافة يصادر الدعلويات الرعيسية اللازية لفح  الأسوا  الدولية (8
 حصدير والاسحيرادعتحديد الاستًاتيجيات الدعحلفة للعقود والوكالات بالشركات التى تحوجو نحو ال (9

 سالة 03 بوومةمدة الد

 امعربية -الانجويزية  انوغة

 متددم الس توى

 دبوومة امنوع

  امكترونيتعويم  – قالات دراس ية مكان  امتدريس

 DPES 101 امكود



 

 

 محتوى الدبوومة:
 
 

 
 
 
 

 الدبوومة: الس تهدفن  نوحصول لى  هذه

ي، عديد ي  الشركات فى الحوجو نحو الحصدير وحجز حصة لايسحهان بها فى السو  الخارجا للماجة الدلمة للنظر    
وظهور الدفاىيم الجديدة فى عالم الحجارة  ،الحنمية اديحصاديةدعم عمليات الحصدير فى والدور الدهم الذي يمك  أن يلععو 

يحصاد لاا الكورس ليس فقط لطلعة كليات الحجارة واتأتى أهمية ىذ؛ والدعايلات والحاجة إلى ييكنة العيانات ،لكتًونيةالا
كليات الصيدلة والذندسة والعلوم والأداب وخاصة الدرشمين ينهم   اولك  يسحهدف ىذا الكورس أيض  نظم الدعلويات، و 

 وذل  على النمو  الحالي:، في لرال الحصدير، وحتى تدحزج لديهم الدعرفة والخةة الفنية بمهارات الحصديرلشغل يناصب إدارية 
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 عنظم الدعلوياتيحصاد و لاواالدعحلفة  بأيسايها كليات الحجارةخريجي   / 1
في   يكككنهم لشكككغل يناصكككب إداريكككة في لركككال الحصكككديركليكككات الصكككيدلة والذندسكككة والعلكككوم والأداب وخاصكككة الدرشكككمينخريجكككي  / 2

حمحكزج لكديهم الدعرفكة والخكةة وكافكة المجكالات الدحعصصكة؛ ل شركات العتًول والأدوية والحعدي  والدواد الغذاعية والدلا كس والدنسكوجات
 عالفنية بمهارات الحصدير

 كافة المجالات والتي لديها يسم للحصدير والاسحيرادعالدوظفين  كافة الشركات العايلة في  / 3
هيها هذه الدبوومة  :اموظيفة امتي تؤهل ا 

 تؤىل ىذه الد لوية الدحدر ين للعمل بالوظيفة الأكثر طلع ا في العالم في الأونة الأخيرة وىى أخصاعي تصدير واسحيراد  
Export and Import Specialist . 

 
 


