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الهدف من البرنامج التدريبى 

بعد إتمام المتدرب البرنامج التدريبى يصبح لديك القدرة العملية على

تحليل إحتياجات الاسواق المصرية و الخارجية -*

القدرة على إيجاد موردين للمنتجات المطلوبة فى الاسواق -*

القدرة على تصميم خطط التسويق و البيع للمنتجات المختلفة -*

القدرة على العمل عن بعد -*

القدرة على بيع المنتجات المختلفة داخل وخارج السوق المصرى-*



شرح مفهوم العمل الاونلاين والفرق بينه وبين الاعمال العادية -*

شرح ادوات العمل عن بعد وكيفية استخدامها -*

MODULE No 1

الحضور النظامى العادى لمرة واحدة  بهدف التهئية 

العملية و النفسية  للعمل فى بيئة الاونلاين من اى مكان 
قبل بداية البرنامج التدريبى 



MODULE No 2 

المصرى والبيع طبقآ لظروف السوق التسويق تحليل مشكلات  *
تحليل مشكلات التسويق والبيع على صفحات السوشيال ميديا -*



MODULE No 3 

ودا بنطبق فيه عمليآ  ادوات للحصول على معلومات عن .. بحوث السوق 

السوق اللى هتبيع فيه المنتج وعن العميل اللى هيشتريه



MODULE No 4

الادوات العملية اللى هتستخدمها علشان تعرف عميلك ..بحوث التسويق 

قبل ما تعمله الاعلان وايه هى الطريقة المناسبة للاعلان ..موجود فين؟ 

لإن مش كل العملاء موجودين على الفيس بوك زى ما انت فاكر

مش موجودين على فيسبوك ..مسئولين المشتريات فى البنوك..وأبسط مثال 



MODULE No 5

إزاى تصمم خطة مبيعات قابلة للتغير حسب الظروف الطارئة فى السوق 

كل منتج له خطة بيع تختلف عن منتج تانى 

وازاى تحول الخطة لخطوات تنفذها وكيفية 
التنبوء بالمبيعات   



MODULE No 6

مناسب للعميل اللى هيشترى المنتج وللمكان اللى هتعلن فيه ..إزاى تصمم اعلان



MODULE No 7

كيفية استهداف المنصة الاعلانية المناسبة للعميل و للإعلان

امتى تستخدم السوشيال .. لو بتبيع طفايات حريق ..وابسط مثال 
وامتى تستخدم البريد الاليكترونى وامتى تستخدم الفاكس  ..ميديا



تحقيق خطوات الحملات الاعلانية عمليآ

MODULE No 8



كيفية إنشاء متجر اليكترونى مجانى ومدفوع و انظمة الدفع الاليكترونية

MODULE No 9



كيفية إنشاء خدمة العملاء لمتجرك ومبيعاتك  

MODULE No 10



مرحلة ايجاد فرصة للتصدير 

قائمة مشاكل التصدير فى مصر وكيفية ايجاد حلول لها 

MODULE No 11



كيفية معرفة متطلبات دخول المنتج للدول الاخرى؟ ..تجهيز المنتج للتصدير 

Market Entry Requirements 

MODULE No 12



كيفية الوصول الى السوق المستهدف خارج مصر 

ازاى تعرف السوق اللى يقبل المنتج 

الخاص بيك ؟

MODULE No 13



كيفية الوصول الى بيانات المستوردين خارج مصر 

MODULE No 14



كيفية عمل عروض الاسعار التصديرية

MODULE No 15



تصميم الحملات الاعلانية للتصدير
وقبل ما تصمم اعلان لازم تفهم ثقافة 

البيزنس فى الدولة الى عاوز تصدر 
لها منتجاتك 

MODULE No 16



MODULE No 17



MODULE No 18



شرح انظمة الشحن البحرى و الجوى 
والنقل والتخليص الجمركى الصادر  

MODULE No 19



تصميم نظام لخدمة ما بعد البيع فى التصدير 

MODULE No 20



ر تكوين شبكة العلاقات لتكوين فرص جديدة باستمرا

MODULE No 20



MODULE No 21
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